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Pressestimmen
06.01.2016 / fabelhafte-buecher.de:

»Das Werk [ist] flüssig geschrieben und es macht richtig Spaß neue Dinge über das Verhandeln zu lernen.«

11.07.2016 / Einkaufsmanager:

»Wenn ein Buch in seiner 25. Auflage erscheint, ist schon einiges über die Qualität gesagt. Wer viel
verhandeln muss – und welcher Einkäufer muss das nicht? –, sollte deshalb unbedingt zu diesem Band
greifen.« Werbetext
Unschlagbar gut! Kurzbeschreibung
Das sachbezogene Verhandeln hat sich als die wirksamste Methode bewährt, um Differenzen auszuräumen
und zu einer gemeinsamen, bestmöglichen Lösung zu finden. Doch das Harvard-Konzept gilt nicht nur seit
über 30 Jahren als das Standardwerk zum Thema Verhandeln – es ist auch heute noch von ungebrochener
Relevanz. Das zeigen die aktuellen Beispiele aus der europäischen Verhandlungspraxis, die für die
Neuauflage des Bestsellers hinzugefügt wurden. Sie bieten einen unschlagbaren Mehrwert und machen das
Buch zu einem unverzichtbaren Begleiter für jede Führungskraft.
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